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Para más información: Enrique del Castillo 

Delcastillo_enr@gva.es 
Inscripción Jornada 

Licitaciones internacionales de 
compra de bienes y equipos 
27 de octubre de 2020 
10:30h – 14:00h 

Objetivos 
 

Enfocado a empresas que puedan 
suministrar bienes relacionados con 
la salud, educación, seguridad, 
desarrollo agrícola, defensa, energía, 
medio ambiente, 
telecomunicaciones, limpieza, 
transporte, agua e infraestructuras, 
telecomunicaciones, etc. 
 

 

 
La contratación pública supone una parte sustancial del comercio mundial con una cifra 
superior a los 1,3 billones de euros anuales. En la Unión Europea, las adquisiciones de 
bienes y servicios se estiman en un valor que representa el 16% del PIB. 

 
Una de las áreas de interés es la compra de suministros para la Administración pública en sus 
distintos niveles, empresas públicas y con fondos nacionales y de ayuda al desarrollo. 

Programa 
10.30 - 12:00 
-  Introducción al mercado de la contratación pública y 
multilateral 

o LCSP 
o Diferencias entre licitaciones públicas y licitaciones 

multilaterales 
-  Características del contrato de compraventa 
internacional de mercancías y su operativa 
-  Criterios de selección de mercados y barreras de 
entrada. 
-   Apoyo de IVACE Internacional a las empresas 
licitadoras. 
 
12:30 – 14:00  
- Oportunidades de negocio. 
- Autoevaluación de las capacidades de la empresa. 
- Estrategia de acceso y organización de la empresa para el 
éxito en este mercado. 
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Ponentes 
Belen Rompinelli 
 
Profesional con más de 20 años de experiencia en funciones de desarrollo de negocio en 
mercados emergentes. 
 
Amplia experiencia en procesos de licitación internacional en mercados diversos (más de 20 
países). Responsable del cierre económico y de la supervisión de la preparación y 
presentación de ofertas. 
 
Negociación y/o firma de contratos comerciales por un valor aproximado total de 365 M€ 
en distintos países (China, Egipto, El Salvador, Ghana, Guinea Ecuatorial, Libia, Mauritania, 
Nigeria). 
 

 
 
 
 
 

 


